VE2517 Senlor Sales Manager in / Vertrlebslelter in (m/w/d)
FUr den nationalen Raum

@ Hannover
Full-time employee

Als Senior Sales Manager*in / Vertriebsleiter*in entwickeln Sie
strategisch neue Méarkte und gewinnen Kunden fUr unsere
Projektmanagement-Vorhaben in Energie, Industrie und
Infrastruktur.

Sie agieren auf Augenhdhe mit Entscheidern, fihren lhr
Vertriebsteam und prégen Projekte, die sichtbare Spuren
hinterlassen. Dabei genieBen Sie groBe
Gestaltungsspielrdaume in einem Umfeld, das Ihr Wachstum
ebenso férdert wie das unserer Kunden.

lhre Aufgaben

® Aufbau und Entwicklung langfristiger Kundenbeziehungen
auf Entscheiderebene in allen unseren Branchen

® Erkennung und Qualifizierung von Projektpotenzialen mit
Fokus auf THOST-Dienstleistungen

m Strategische Marktansprache und Positionierung von
THOST als Partner fur Projektmanagement und
Beratungsleistungen

m Reprasentation von THOST in Branchennetzwerken, auf
Messen, Kongressen und Veranstaltungen

m Enge Zusammenarbeit mit Projektleitung und
Geschéaftsfuhrung zur Angebotserstellung und
Leistungskonzeption

m Kontinuierliche Marktanalyse zur ErschlieBung neuer

Geschéftsfelder

Verfolgung der Vertriebsziele

Kosten- und Budgetiberwachung

Optimierung interner Prozesse und Ablaufe

Berichterstattung direkt an die Geschéftsleitung und

Geschaftsfuhrung

m Eigenverantwortlich in der Entwicklung, dem Aufbau und
der FUhrung eines eigenen deutschlandweiten Vertriebs-
Teams

lhr Profil
m Abgeschlossene Berufsausbildung oder Studium

(Marketing, Vertrieb, BWL, Business Management oder
vergleichbare)

Mindestens 10 Jahre Verkaufs- und Vertriebserfahrung im
technischen Vertrieb, als Vertriebsleitertin, Sales
Manager*in, Business Development oder Key Account
Manager*in, idealerweise im Projektmanagement

m Uberregionales Netzwerk
m Souveranes Auftreten auf Top-Management-Ebene,

Fahigkeit zur Beratung und Beziehungsaufbau
Kenntnisse der relevanten Branchen: Industrie, Energie,
Stadtwerke, Infrastruktur

Erfahrung im Vertrags- und Nachtragswesen sowie in
offentlich-rechtlichen Genehmigungsverfahren

m FUhrungserfahrung
m Ausgepragte Kontakt- und Kommunikationsfahigkeit
m Strukturierte Arbeitsweise, Eigeninitiative und

Zielorientierung

m Erfahrung in CRM Systemen
m Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse (mindestens

C1)



Wir bieten

m Gestaltungsfreiraum in einem strategisch relevanten
Geschaftsfeld

m Die Mdglichkeit, THOST regional und thematisch
weiterzuentwickeln

m Zugang zu einem etablierten Unternehmen mit exzellentem
Ruf

m Gezielte Weiterentwicklung lhres methodischen Toolsets
und lhrer persdnlichen Kompetenzen

m Ergonomische und moderne (non-territoriale) Arbeitsplatze
mit einer modernen IT-Ausstattung, die mobiles,
ortsunabhangiges Arbeiten (inkl. Home-Office)
ermaoglichen

m Umfangreiches Gesundheitsmanagement inkl.
betrieblicher Zusatzkrankenversicherung, Zuschuss zum
Fitness-Studio, frisches Obst u.v.m.

m Flexible Arbeitszeiten und 30 Tage Urlaub im Jahr zzgl.
Sonderurlaubstage

m Zusatzliche Leistungen (wie 13. Monatsgehalt, Zuschuss
zur Kinderbetreuung u.a.)

m Ausgepragte Team-Atmosphare innerhalb unseres
Familienunternehmens

m Einblick in vielfaltige Kundenorganisationen und fuhrende
Global Player

m Ein umfassendes Mobilitatskonzept (z. B. Firmenfahrzeug,
Zuschuss zum OPNV, JobRad / Firmenfahrrad etc.)

m Ganzheitliche Klimaschutzpolitik

Uber uns

THOST ist eines der fuhrenden deutschen Unternehmen im
Projektmanagement. Von unseren Standorten im In- und
Ausland steuern wir komplexe Projekte in den Bereichen
Immobilien, Mobilitat, IT, Anlagenbau, Infrastruktur und
Energie. Mit unserer breit gefacherten Expertise im
Projektmanagement betreuen wir nationale und internationale
Industriekunden sowie &ffentliche und private Investoren.

Projekte sind unsere Welt!

Als Arbeitgeber*in ist uns Inklusion und Integration ein
wichtiges Anliegen. Schwerbehinderte (m/w/d) und ihnen
gleichgestellte Bewerber*innen finden bei gleicher Eignung
besondere Berltcksichtigung.

Jetzt bewerben

Kontakt

m Bewerbungs-Hotline: +49 72 31 15 60 888
m Bewerbungs-E-Mail: karriere@thost.de
m Bewerbungs-Infos: www.thost.de/karriere

Ausfuhrliche Hinweise zum Umgang mit Ihren personenbezogenen Daten im Rahmen des Bewerbungsverfahrens finden Sie in

unserer Datenschutzerklarung.


https://thost.onlyfy.jobs/application/apply/2ecmnpy2clvhup37ni042tsu7vdfm5y
mailto:karriere@thost.de
https://www.thost.de/karriere
https://thost.de/datenschutzerklaerung-bewerber

